
DE NIEUWE
VORM VAN
MARKETING
Alles over de waardeladder, weggevers en
video marketing



 
Welkom bij onze whitepaper waar we je meenemen op een
spannende ontdekkingsreis naar de opkomst van een
gloednieuwe vorm van marketing. 

We kunnen er niet omheen: traditionele methoden zoals
blogs en nieuwsbrieven lijken hun magie te verliezen. Maar
maak je geen zorgen, we hebben iets veel beters voor je in
petto! In deze whitepaper laten we je kennismaken met
innovatieve strategieën die wél werken en je zullen doen
opveren van enthousiasme.

Dus, als je op zoek bent naar een verfrissende manier om
jouw marketinginspanningen te versterken en de aandacht
van jouw doelgroep vast te houden, nodigen we je uit om
verder te lezen. Grijp je favoriete drankje, maak jezelf
comfortabel en ontdek hoe methoden als de waardeladder,
weggevers en videomarketing jouw merk kunnen
transformeren en je kunnen helpen een blijvende impact te
maken in het voortdurend veranderende
marketinglandschap.

Als je vragen of opmerkingen hebt, aarzel dan niet om
contact met ons op te nemen. We staan altijd voor je klaar
om je te helpen!

 

LEUK DAT JE ER BENT!



EVEN VOORSTELLEN

Wij zijn Tulipsoft, een team van gepassioneerde
professionals die erop gebrand zijn om jouw business te
laten groeien. Met meer dan tien jaar ervaring in het
ontwikkelen van op maat gemaakte software,
marketingoplossingen en meer, hebben wij ons bewezen als
een betrouwbare en innovatieve partner. Wij geloven dat
technologie de sleutel is tot succes in deze snel
veranderende wereld, en wij zijn vastbesloten om deze
technologie toegankelijk te maken voor iedereen.

Tegenwoordig heerst het beeld dat het samenwerken met
een IT-partij alles behalve prettig is.. Communicatie? Ho
maar! En over alles lijken ze moeilijk te doen. Uiteindelijk
krijg je dan een product waar je echt niet op zit te wachten...
Wij willen dat beeld eens even flink opschudden. Hoe? Door
gezellig en veelvuldig te kletsen, lekker effectief te
ontwikkelen en er gewoon te zijn voor onze klanten. Super
communicatie, waardevolle producten en keurig op tijd
geleverd. Daar gaan wij voor!



BLOGS EN NIEUWSBRIEVEN
VERLEDENTIJD?

MAAR WAAROM DAN?

In de snelle en voortdurend veranderende wereld van
marketing moeten we ons aanpassen aan de eisen en
behoeften van het moderne publiek. Wat gisteren werkte,
lijkt vandaag niet meer dezelfde impact te hebben. Zo
hebben blogs en nieuwsbrieven hun glans verloren en
worden ze beschouwd als verleden tijd in de
marketingwereld. 

Maar waarom is dat precies? Laten we de redenen
verkennen waarom blogs en nieuwsbrieven hun effectiviteit
hebben verloren en plaatsmaken voor nieuwe benaderingen.
Op de volgende pagina hebben leggen we het je uit!



5 REDENEN
WAAROM
BLOGS EN

NIEUWSBRIEVEN
VERLEDENTIJD

ZIJN



Korte aandachtsspanne: In het tijdperk van directe
informatie en constante afleiding hebben mensen
steeds minder geduld om lange, uitgebreide blogs te
lezen of nieuwsbrieven door te nemen. Het publiek
wil onmiddellijke, hapklare informatie die snel kan
worden geconsumeerd.

Overvloed aan content: Met het internet boordevol
informatie en content, concurreren blogs en
nieuwsbrieven nu met talloze andere bronnen om de
aandacht van de lezers. Het is een uitdaging
geworden om op te vallen te midden van de
overweldigende hoeveelheid content die dagelijks
wordt geproduceerd.

Veranderende communicatie voorkeuren: Het
publiek geeft steeds vaker de voorkeur aan visuele en
interactieve inhoud boven louter tekst. Mensen willen
video's bekijken, afbeeldingen zien en de
mogelijkheid hebben om direct te communiceren en
te reageren.

Authenticiteit en personalisatie: Tegenwoordig
streven consumenten naar authentieke en
gepersonaliseerde ervaringen. Blogs en
nieuwsbrieven worden vaak als generiek en eenzijdig
gezien, waardoor ze niet langer voldoen aan de
behoefte aan persoonlijke verbinding en maatwerk.

Opkomst van sociale media en micro content: Sociale
media platforms zoals Instagram, TikTok en Twitter
hebben een enorme impact gehad op de manier
waarop mensen informatie consumeren en delen.
Korte, snelle en visueel aantrekkelijke berichten, ook
wel micro content genoemd, hebben de overhand
gekregen ten opzichte van lange blog artikelen en
uitgebreide nieuwsbrieven.



Nee, zeker niet! We moeten veranderingen omarmen en ons
aanpassen aan de evoluerende behoeften van ons publiek.
Dit betekent echter niet dat blogs en nieuwsbrieven volledig
irrelevant zijn geworden. Ze kunnen nog steeds een
waardevol onderdeel zijn van een breder marketingplan.
Het is echter essentieel om ze te combineren met nieuwe
benaderingen die beter inspelen op de veranderende tijden.

Het is tijd om de kracht van methoden als de waardeladder,
weggevers en videomarketing te omarmen. Deze
benaderingen stellen ons in staat om waarde te leveren op
een manier die resoneert met ons publiek, vertrouwen op te
bouwen en merkbekendheid te vergroten. Door te focussen
op korte, boeiende video content, waardevolle weggevers en
stapsgewijze waardecreatie, kunnen we het moderne
publiek aanspreken en een diepere connectie met hen
opbouwen.

Kortom, hoewel blogs en nieuwsbrieven in hun traditionele
vorm minder impact hebben, is dat tijdperk nog lang niet
voorbij. We moeten ons aanpassen, innoveren en nieuwe
strategieën omarmen die de behoeften van ons publiek
weerspiegelen. Door onze aanpak te heroverwegen en
nieuwe mogelijkheden te verkennen, kunnen we een
blijvende impact maken in de wereld van marketing.

DUS HET RAAM UIT MET DIE
NIEUWSBRIEVEN EN

BLOGPOSTS?



LATEN WE BEGINNEN BIJ
VIDEO CONTENT

In de dynamische en steeds veranderende digitale wereld
van vandaag is video content uitgegroeid tot een onmisbaar
en krachtig instrument voor marketing. Het biedt een scala
aan mogelijkheden om boeiende verhalen te vertellen,
merken tot leven te brengen en een blijvende indruk achter
te laten bij het publiek.

Of het nu gaat om een korte advertentie, een informatieve
tutorial, een pakkende bedrijfspresentatie of een
inspirerende merkvideo, video content heeft de kracht om je
marketingstrategieën naar een geheel nieuw niveau te tillen.

Waarom is video content zo essentieel geworden in de
moderne marketingwereld? Op de volgende bladzijden van
deze whitepaper gaan we daar dieper op in.



LEES VERDER EN
KOM ERACHTER
WAAROM JIJ JE

BEZIG ZOU
MOETEN HOUDEN

MET VIDEO
CONTENT



HOGE BETROKKENHEID

Video's hebben een unieke kracht om
de aandacht van mensen vast te
houden. Ze combineren bewegende
beelden, geluid en storytelling,
waardoor ze een boeiende en
meeslepende ervaring bieden. Mensen
zijn van nature meer geneigd om video's
te bekijken en te delen in vergelijking
met andere vormen van content.

UITLEG EN DEMONSTRATIE

Soms is het moeilijk om complexe
ideeën of processen uit te leggen met
alleen tekst. Video content stelt je in
staat om visuele uitleg en demonstraties
te geven, waardoor je informatie
gemakkelijker te begrijpen en te
absorberen is. Video's zijn een effectieve
manier om je boodschap over te
brengen.

EMOTIONELE CONNECTIE

Video's hebben de mogelijkheid om
emoties op te roepen en een diepe
emotionele connectie met het publiek
te creëren. Door middel van visuele
storytelling kun je een krachtige
boodschap overbrengen en de kijker
op een emotioneel niveau raken. Dit
kan leiden tot een sterkere band
tussen je merk en je doelgroep.



HOGE BEREIKBAARHEID

Met de groei van sociale media en
videoplatforms is video content
gemakkelijker toegankelijk geworden
voor een breder publiek. Mensen
bekijken video's op hun smartphones,
tablets en computers, waar en wanneer
het hen uitkomt. Bovendien geven
sociale media platforms vaak voorrang
aan video content.

AUTHENTICITEID

MEETBAARHEID
EN OPTIMALISATIE
Een ander voordeel van video content is
de meetbaarheid. Je kunt statistieken
en analyses gebruiken om inzicht te
krijgen in hoe je video's presteren,
inclusief het aantal weergaven, de
kijkduur en de betrokkenheid. Met deze
gegevens kun je je video content
optimaliseren en je strategie verfijnen
om betere resultaten te behalen..

Video's bieden een uitstekende
mogelijkheid om een authentieke en
persoonlijke communicatie met je
publiek op te bouwen. Door jezelf of je
team voor de camera te presenteren,
creëer je een menselijke connectie en
kun je jouw merkpersoonlijkheid effectief
overbrengen. 



Met deze voordelen in gedachten is het wel
duidelijk dat je je echt moet gaan richten op
video content.

Of het nu gaat om promotievideo's, tutorials,
productrecensies of achter-de-schermen-
beelden, video's kunnen je helpen om je merk op
een boeiende en effectieve manier te
presenteren. 

Dus waar wacht je nog op? Het is tijd om de
kracht van video content te omarmen.

Hulp nodig? Check de marketing abonnementen
op onze website en kies een pakket dat het best
bij jouw bedrijf past. We helpen je graag  om je
marketinginspanningen naar nieuwe hoogten te
tillen!

 
 
 
 
 
 
 

NAAR DE WEBSITE

https://tulipsoft.nl/diensten/marketing/Structurele-groei
https://tulipsoft.nl/diensten/marketing/Structurele-groei


EN NU VERDER:
DE WAARDELADDER

De waardeladder is een concept dat wordt gebruikt om de
verschillende niveaus van waarde die je aan je klanten kunt
bieden, te visualiseren. Het idee is dat je potentiële klanten
stapsgewijs door de waardeladder leidt, waarbij elke stap
een hoger niveau van waarde en prijs vertegenwoordigt.

De eerste trede van de waardeladder is meestal een gratis
aanbod of een lage instapprijs. Dit kan bijvoorbeeld een
gratis e-book, een kortingsbon of een beperkte proefperiode
zijn. Dit worden ook wel weggevers genoemd. Het doel van
deze eerste stap is om potentiële klanten kennis te laten
maken met je merk en hen te laten zien welke waarde je te
bieden hebt.

Na de eerste stap probeer je klanten naar de volgende
treden van de waardeladder te leiden. Deze treden
vertegenwoordigen doorgaans producten of diensten van
hogere waarde en prijs. Je kunt bijvoorbeeld up-sells
aanbieden, waarbij klanten een verbeterde versie van het
oorspronkelijke product kunnen kopen, of cross-sells, waarbij
aanvullende producten worden aangeboden die aansluiten
bij hun oorspronkelijke aankoop.

Het idee achter de waardeladder is dat klanten na verloop
van tijd steeds meer waarde van je merk ervaren en bereid
zijn meer geld uit te geven. Het is een strategie om klanten
te behouden en hun levenslange waarde te vergroten.

Op de volgende bladzijden van deze whitepaper lees je de
voordelen van het gebruik van deze methode voor je
marketingstrategie.



KLINKT GOED!
MAAR WAT ZIJN
DE VOORDELEN?



KLANTSEGMENTATIE

De waardeladder helpt bij het
segmenteren van klanten op basis
van hun voorkeuren en budgetten.
Door producten of diensten op
verschillende prijspunten aan te
bieden, kun je verschillende
doelgroepen aanspreken en hun
behoeften vervullen.

CROSS-SELLING EN
UPSELLING

De waardeladder biedt mogelijkheden
voor cross-selling en upselling. Klanten
die een product uit een bepaalde
prijsklasse kopen, kunnen worden
aangemoedigd om ook producten op
een hoger prijspunt aan te schaffen. Dit
kan de gemiddelde transactiewaarde
verhogen en de omzet vergroten.

VERHOGING VAN DE
KLANTWAARDE

Met de waardeladder kun je de
klantwaarde verhogen door producten
of diensten met toenemende
toegevoegde waarde aan te bieden.
Klanten kunnen stapsgewijs upgraden
naar duurdere en meer geavanceerde
opties, waardoor ze een grotere
waarde en functionaliteit krijgen.



KLANTLOYALITEIT

Door klanten een gestructureerd pad
van producten of diensten aan te
bieden, kun je hun loyaliteit vergroten.
Naarmate klanten upgraden op de
waardeladder, ontwikkelen ze een
diepere relatie met je merk en worden
ze minder geneigd om over te stappen
naar concurrenten.

VERBETERDE
WINSTMARGES

FLEXIBILITEIT EN
AANPASSINGSVERMOGEN
De waardeladder biedt flexibiliteit en
aanpassingsvermogen in je marketing-
en salesstrategie. Je kunt nieuwe
producten of diensten toevoegen aan de
waardeladder of bestaande producten
upgraden om tegemoet te komen aan
veranderende marktbehoeften en
trends.

Met de waardeladder kun je producten of
diensten met een hogere marge
aanbieden naarmate de toegevoegde
waarde toeneemt. Dit kan leiden tot
verbeterde winstmarges en een hogere
winstgevendheid voor je bedrijf.



Het gebruik van de waardeladder methode in
marketing strategie kan dus leiden tot
verbeterde klantsegmentatie, verhoogde
klantwaarde, cross-selling en upselling
mogelijkheden, verhoogde klantloyaliteit en
retentie, verbeterde winstmarges, en flexibiliteit
en aanpassingsvermogen in je strategie.

Dus waar wacht je nog op? Het is tijd om een
waardeladder toe te passen in je strategie.

Hulp nodig? Check de marketing abonnementen
op onze website en kies een pakket dat het best
bij jouw bedrijf past. We helpen je graag  om je
marketinginspanningen naar nieuwe hoogten te
tillen!

 
 
 
 
 
 
 

NAAR DE WEBSITE

https://tulipsoft.nl/diensten/marketing/Structurele-groei
https://tulipsoft.nl/diensten/marketing/Structurele-groei


LAST BUT NOT LEAST:
DE WEGGEVER

Een weggever, ook wel bekend als lead magnet, is een
marketingterm voor een gratis aanbod dat wordt gebruikt
om potentiële klanten aan te trekken en hun
contactgegevens te verzamelen. Een weggever kan
bijvoorbeeld een e-book, een whitepaper, een checklist, een
video of een gratis consult zijn. De weggever is dus de eerste
trede in de waardeladder.

Het doel van een weggever is om waardevolle informatie of
inhoud aan te bieden die aansluit bij de interesses of
behoeften van je doelgroep. Door een weggever te
gebruiken, kun je potentiële klanten verleiden om zich in te
schrijven voor je e-maillijst, waardoor je een directe
communicatielijn met hen kunt openen en hen kunt
converteren naar betalende klanten.

Een effectieve weggever moet relevant, waardevol en
gemakkelijk te consumeren zijn. Het moet potentiële
klanten aanspreken en hen het gevoel geven dat ze iets
waardevols krijgen.

Door het gebruik van een weggever in combinatie met een
waardeladder kun je potentiële klanten aantrekken, hen
door de verschillende stappen van de waardeladder leiden
en uiteindelijk converteren naar betalende klanten.



WEGGEVERS I.P.V. OUDE
OPLOSSINGEN ZOALS

MAILING LIJSTEN
Als alternatief voor oude oplossingen zoals mailinglijsten zijn
er verschillende moderne benaderingen die als "weggevers"
kunnen worden beschouwd. 

Een weggever is dus een stuk waardevolle inhoud dat gratis
wordt aangeboden in ruil voor contactgegevens, meestal in
de vorm van een e-mailadres. Dit stelt je in staat om een e-
maillijst op te bouwen en waardevolle informatie te
verstrekken aan geïnteresseerde personen.

Je hoeft natuurlijk niet een weggever aan te bieden in ruil
voor contactgegevens. Bij Tulipsoft pakken we het anders
aan. Wij vragen geen contactgegevens in ruil voor een
weggever, maar proberen vertrouwen te creëren door een
weggever echt gratis aan te bieden. Dit doen we door op
een transparante manier te communiceren dat de
weggever volledig gratis is, zonder verborgen kosten of
verplichtingen.

Zit je er aan te denken om een weggever te implementeren
in de eerste stap van de waardeladder van jouw business?
Lees dan verder en ontdek enkele voorbeelden van
weggevers die effectief kunnen zijn.



5 VOORBEELDEN
VAN EFFECTIEVE

WEGGEVERS



E-books of whitepapers: Bied een uitgebreid e-book
of whitepaper aan over een onderwerp dat relevant is
voor jouw doelgroep. Het moet waardevolle kennis en
inzichten bevatten die hen verder kunnen helpen.
Gebruikers kunnen het e-book of whitepaper
downloaden nadat ze hun e-mailadres hebben
achtergelaten.

Checklists of sjablonen: Maak praktische checklists of
sjablonen die mensen kunnen gebruiken om een
specifieke taak te voltooien. Het kan een handige gids
zijn of een hulpmiddel dat hen tijd bespaart.
Gebruikers kunnen toegang krijgen tot de checklist of
het sjabloon door hun e-mailadres op te geven.

Video-tutorials: Creëer waardevolle video-inhoud
waarin je stap voor stap instructies geeft over een
bepaald onderwerp. Dit kan variëren van het tonen
van softwaretrucs tot het demonstreren van doe-het-
zelfprojecten. Om toegang te krijgen tot de video-
tutorial, kunnen gebruikers zich aanmelden met hun
e-mailadres.

Gratis cursussen: Bied een mini-cursus of een reeks
lessen aan over een relevant onderwerp. Dit kan
mensen helpen nieuwe vaardigheden te leren of hun
kennis te vergroten. Gebruikers kunnen zich
inschrijven met hun e-mailadres om toegang te
krijgen tot de cursusmaterialen.

Webinars of live Q&A-sessies: Organiseer een live
webinar waarin je waardevolle informatie deelt en
vragen van deelnemers beantwoordt. Gebruikers
kunnen zich registreren met hun e-mailadres om deel
te nemen aan het evenement.



AANMELDEN

Het belangrijkste is om ervoor te zorgen dat je
weggever waardevol en relevant is voor jouw
doelgroep. Door waardevolle inhoud aan te
bieden, kun je mensen aantrekken, hun
vertrouwen winnen en een betrokken e-maillijst
opbouwen zonder te vertrouwen op verouderde
mailinglijsten.

Van alle aanvragen die
we krijgen, gaan we voor
10 MENSEN  een gratis
weggever maken.

HEB JE INTERESSE?
MELD JE DAN AAN VIA DEZE KNOP:

ACTIE

https://tulipsoft.typeform.com/to/sjWWG3ex
https://tulipsoft.typeform.com/to/sjWWG3ex
https://tulipsoft.typeform.com/to/sjWWG3ex

